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Direccion de Negocios

Lider comercial y financiero con experiencia en Banca Mayorista, Negocios, Seguimiento de Créditos v
Riesgos. Gestidn integral del negocio con desarrollo de equipos ad-hoc, con claro enfoque en resultados en
alta satisfaccién de clientes, rentabilidad y participacién de mercado.

e Estrategia de Negocios: Comercial y e Desarrolloc de propuesta de valor al cliente
Finanzas
e Relaciones comerciales de largo plazo e Conocimiento del mercado peruano

Experiencia Laboral

BANCO DE CREDITO DEL PERY, Lima, Perti
Empresa lider en Banca Mdltiple en el mercado peruano.

Gerente Regional de Negocios Zona Lima 2015 — Muay.2019

Desarrollo de Banca de Negocios, empresas medianas, captacion v profundizacién. Asesoria financiera.

Portafolio potencial de US$ 250MM con equipo comercial de 17 colaboradores. Reporte a Gerente de Banca.

Liderazgo en estrategia comercial del negocio. Captacién de 950 nuevos clientes con perfil de mediana

empresa del 2016 al 2018, logrando:

e Participacién de mercado de 0% a 34% del 2017 al 2019.

e Rentabilidad obtenida en el portafolio a cargo de USS 5MM promedio anual.

e Satisfaccién del cliente: resultados en el top to box por encima del 80%, indicador clave para la obtencion
de los resultados de los indicadores de gestidn en todos los afios de gestién.

Gerente de Grupo, Negocios Zona Sur def pais 2012 - 2014

Liderazgo de equipo de negocios para desarrollo comercial segmento Banca de Negocios (Arequipa, Tacna,

Moquegua) con un equipo de 14 colaboradores con reporte al Gerente de Banca.

e Participacidn de mercado, incremento de 20% a 30% con claro enfoque en el cliente y capacitacidn del
equipo para el andlisis exhaustivo de las necesidades de los clientes.

e Rentabilidad obtenida en el portafolio a cargo de US$ 4.5MM por afio, con andlisis exhaustivo sobre los
productos y servicios ad-hoc acorde al tipo de negocio del cliente.

e Satisfaccion del cliente: resultados en el top to box por encima del 70%, indicador clave para la obtencidn
de los resubtados de los indicadores de gestion por los dos afios de gestidn.

Gerente de Planeamiento e informacion Gerencial 2008 -2012

Lider de la elaboracién del presupuesto y administracidn de informacidn del area. Elaboracidn, seguimiento y

ejecucién del presupuesto del Area. Capacitacién de deteccidn temprana de riesgos, administracién de alertas

de riesgos. Supervisidn de 18 colaboradores con reporte a Gerencia de Area.

e Premio por dos afios consecutivos como “Lideres del Saber” por los aportes brindados en el dictado de
Seminario de Deteccidn Temprana de riesgos 2 dias dirigido a Funcionarios y Gerencias intermedias.

e Disefio e implemento de los Indicadores financieros por sectores econdmicos con el fin de tener patrones
de referencia en el andlisis de los Estados Financieros de los clientes por parte de las Areas de Riesgos,
mejorando la calidad de andlisis de las operaciones evaluadas.

e Liderar proyecto FOGEM (Fonde de Garantia Empresarial) obteniendo participacién predominante del
Banco en dicho Fondo, administrado por COFIDE a fin de dar mayor fluidez a los créditos en el sistema
financiero, crisis internacional 2008/2009.

s Gestidn en la estandarizacién de riesgos corporativos en el Banco de Crédito de Bolivia en la generacién de
alertas de prevencidn de riesgos logrando homegeneizar las buenas pricticas en la Corporacidn.

Funcionario Senior Banca Mayorista Lima 2003 - 2008

e Desarrollo de negocios con administracién de cartera de USS 125M. Generacidn de nuevos hegocios con
cartera de empresas ubicadas en diferentes sectores econdmicos, cuyas ventas anuales estan por encima
de USS 10MM. Reporte a Jefe de Grupo Mayorista.
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e Administracidon de cartera por USS 125MIV, con cumplimiento de indicadores de gestion por encima del
100% de la meta.

e Alta calificacion en nivel de Satisfaccion de clientes por encima del 80% en el top to box con crecimiento
promedio en calocaciones de 20% por afio con claro enfoque en el cliente y anélisis exhaustivo sobre sus
necesidades.

¢ Implementacion de nuevo producto financiero permitiendo financiar a los exportadores mejorando las
operaciones cambiarias de este segmento con crecimiento del 10% de las colocaciones del segmento.

Funcionaric lunior Banca Mayorista Provincias 1987 - 2002

Desarrotlo de negocios con administracién de cartera de USS 25M con reporte a Gerente Regional Comercial.

e Manejo de cartera de grupos empresariales en la zona sur del pais de diferentes sectores econdmicos con
ventas anuales de mas de USS 1MM. Administracién de portafolio por US$ 25MM, con cumplimientos
superiores al 100% de [a meta.

e Promocidn de provincias a Lima por el crecimiento obtenido y alta calificacidn en nivel de Satisfaccion de
clientes por encima del 80% en el top to box con crecimiento promedio en colocaciones de 10% por afio
con claro enfoque en el cliente y andlisis exhaustivo sobre sus necesidades.

ESSALUD IPSS, Auditor Regional 1983 - 1996
PANAMERICANA DE MOTORES S.A. | PANAMOTOR, Sub Gerente Financiero 1992 - 1993
EMBOTELLADORA AREQUIPA S.A. | INCAKOLA

Coordinador de Empresas Distribuidoras 1890 - 1992
Coordinador de Ventas 1989 - 1890
COMPARNIA DE RADIODIFUSION AREQUIPA S.A. - CANAL 8 TV, Prdcticas 1988

Otras Actividades Profesionales

e Publicacion en columna dominical sobre “Tips Financieros”, fomentando una cultura financiera a PYMEs
DIARIO CORRED con cobertura en toda la Regién Sur del pais, 2013 - 2014,

o Articulos sobre temas Comerciales, Financieros, Liderazgo y Estrategia.

LINKEDIN, publicaciones desde junio 2015.

Experiencia Docente

e Curso de Gerencia Estratégica, Administracidon de Riesgos, Gestidn de Negocios Pre y Pos grado UNSA.
Arequipa, Perd, 2000 - 2001

Estudios

MBA
Universidad ESAN, Lima, Peryd, 1997

LICENCIADO EN ADMINISTRACION
Pontificia Universidad Catdlica de Santa Maria, Arequipa, Perd, 1987

ECONOMIA
Universidad Nacional de San Agustin, Arequipa, Perd, 1987

Estudios Complementarios

Programa de Lideres: Estrategia y Liderazgo; Escuela de Direccidn de la Universidad de Piura, lima, Perd, 2018.

Innovacion en la Industria Finandera, IEB Instituto de Estudios Bursatiles, Uima, Peru, 2018.

Direccion Financiera Avanzada, Escuela de Post Grado UPC, Lima, Perd, 2012.

EN BCP: Cursos de Liderazgo Empresarial, Coaching, Seleccién por Competendas, Ventas y Negociaciones, Créditos Empresas
Administracién de Riesgo Crediticio, Innovacion de Valor, Innovacion digital, Mercadeo, Lima, Pery, 2017,

Inglés intermedio, EUROIDIOMAS

Excel Avanzado, CIBERTEC



