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ENTREVISTA Peter Yamakawa, decano de ESAN Graduate School of Business

ueremos estar en Europa y Estados

Unidos, y ya estamos trabajando para ello”

Escueladenegociosya
tiene presenciaen
Sudamérica. Ha creado un
Innovation Hubyapuesta
porlaintegraciéon conel
sector publico y privado.

JOSIMAR CONDOR JIMENEZ
josimar.condor@diariogestion.com.pe
Fundada por la Universidad
de Stanford comolaprimera
escueladenegociosde Amé-
rica Latina, ESAN viene
acompafiando la evolucién
delasempresasenel Periu.Y
ahora también busca seguir
ampliando sus horizontes
globalmente.

¢ComovalademandadeMBA?
Cada vez hay mayor deman-
da no solo por el Master of
Business Administration
(MBA), sino también por
maestrias. El mundo es glo-
bal y mas competitivo, nece-
sitamos prepararnos cada
vez mejor. Hay un concepto
que apunta al aprendizaje
para toda la vida, la idea es
siempre estar capacitdndose.

¢En cuanto crece?
Lasmaestriasen ESAN estan
creciendo entre 30%y 35%
al afio.

¢Estos estudios atraen mas
profesionales de administra-
cion?

Haylaideaerréneade quepa-
ra estudiar un MBA se debe
salir de carreras de adminis-
tracién, economiay finanzas,
perono. Cuandoeresingenie-
ro te especializas mucho en
tus temas, pero se debe com-
binar con habilidades blan-
dasyherramientas gerencia-
les para ser agente de cambio
en tuorganizacion.

¢De qué otros campos provie-
nen?

De comunicacién, derecho,
entre otros. La maestria en
finanzas y derecho corpora-
tivo potencia a un abogado
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MBA. Ahora son demandados por profesionales del derecho, salud y otras areas, comenté Yamakawa.

porque no solo le da visién
legal sino de finanzas. Al
igual que alosingenierosles
permite desarrollar habili-
dades blandas, mds vision
estratégica. Muchas profe-
sionales del campo social es-
tdnapostando porun MBA o
maestria especializada.

éInclusive desde las ciencias
duras?

Si, estudiar un MBA en
ESAN o unamaestria en ges-
tién de salud para el médico
antes se veia muy lejos, pero
ahoramuchasveceslas clini-
cas y los hospitales requie-
ren buenos médicos que
también sean gerentes.

¢Y llegaaserrentable?

Estudiar una maestria en
ESAN esta mds o menos en
S/ 90,000 y algunas maes-
trias un poco mas. Puede ser
caro para un grupo, pero es
altamente rentable, poten-
cia a los profesionales para
ser coordinadores, jefes, en-
trar a otra empresa o formar
emprendedoresy empresas.

HOIJA DE VIDA

Profesion: Ingeniero elec-
trénico por la UNL
Especializacion: FPh.D.

y MSc en Ingenieria de
Telecomunicaciones por

la Universidad de Osaka,
Japon, y MBA por ESAN.
Otros: Dirigio proyectos del
BID y del Banco Mundial.

Puedehaber financiamiento
de bancos y financieras,
también damos becas.

¢Enqué tiempo es elretorno?
Los estudios dicen que, en
10 afios, el retorno es de
unos US$ 300,000.

¢Hay una brecha entre pregra-
doy posgrado?

En pregrado, el Ministerio
de Educacién debe promo-
ver el desarrollo de investi-
gacidn cientifica. Hay em-
presas muy exitosas y ESAN
estaenfocado en desarrollar
conocimiento local.

¢Comosevaloraelconocimiento?
Cuando desarrollas conoci-
miento en produccion inte-
lectual siempre tiene que
amarrarse con el impacto en
los negocios. Por ello, enten-
diendo el potencial del cono-
cimiento local hemos forma-
doelInnovation Hub, uneco-
sistema que integra el conoci-
miento de escuelas de ESAN,
loque se generaentesisytra-
bajos. Hay conocimiento te6-
rico que se puede traducir en
conocimiento practico.

¢Qué estafaltando eninnovacion?
El éxito del desarrollo de un
ecosistema de emprendi-
miento e innovacidn es que
trabaje de la mano el sector
publico, privado y académi-
co, y ESAN estd tomando un
rol importante a través del
Innovation Hub, que esta
tratando de integrar a todos
losactores, incluidas empre-
sas que financian y redes de
escuelas internacionales.

En este contexto, ¢ qué nuevos
proyectos ve ESAN?

Precisamente el Innovation
Hub este aflo, fuertemente.
Ademads, estamos conunapla-
taforma de emprendimiento
delas mejores escuelas de ne-
gocio de China y estamos tra-
bajandobastante en proyectos
colaborativos conembajadas,
consulados, hemos invertido
en un laboratorio digital, Fab
Lab, para hacer prototipos.

¢Crearan mas especialidades?
El mundo esta cambiando,
inmerso en tecnologia de in-
formacion, trasformacion
digital, inteligencia artifi-
cial, big data. Nosotros esta-
mosdesarrollando especiali-
dades en la maestria, dentro
del MBA, especializaciones
en transformacion digital.

¢Lagran empresayareacciona
aestas tendencias?

Desde hace afio y medio,
ESAN ha estado tratando de
crear conciencia de la im-
portancia de la tecnologia,
5G, Internet de las cosas, in-
teligencia artificial, ylas em-
presas estan viendo que hay
queinvertir paraadaptarsey
reinventarse, pero aun hay
que trabajar con las peque-
flasy medianas empresas.

¢Qué sectores caminan en esa
direccion?

Los de finanzas y telecomuni-
caciones, perotambiénseesta
sumando la agroindustria y
salud, lasclinicasestan tratan-
dodeoptimizarusandotecno-
logias de informacién.

¢Se mira cada vezmas lainter-
nacionalizacion?

Si, las empresas estan vien-
do no solo el mercado sud-
americano sino otras regio-
nes. Nosotros mismos esta-
mos viendo Europa, para
abrir programas de ESAN en
convenio con otras institu-
ciones. Hoy tenemos progra-
mas en Sudamérica, pero
queremos estar en Europay

FORMACION

Mujeres ya son
el 30% en MBA

Detras del ascenso de

la mujer a las mas altas
posiciones gerenciales
en empresas, en el Perd,
la educacion sin duda
viene jugando un papel
decisivo. Asi, conscientes
de ello, las profesionales
apuestan cada vez mas
por MBA y maestrias
especializadas, siendo
en ESAN ya el 30% de
los estudiantes en esas
especialidades.

“Hace algunos afios,

el porcentaje era bien
bajo, ahora es cada vez
mayor”, comento Peter
Yamakawa, decano de
ESAN Graduate School of
Business. En ese sentido,
afirmé que Esan consi-
dera becas para mujeres,
en reconocimiento de
sus aptitudes y potencial
para aprovechar dichos
estudios. Aiiadi6 que las
mujeres estan en camino
a ser el mismo niimero
que los hombres en MBA
y maestrias.

Estados Unidos, ya estamos
trabajando en eso.

¢Se concretara enlos préximos
dos aiios?

Si, siempre digo que los pro-
yectos deben ser rapidos y
agiles.

¢Qué inversiones realiza
ESAN?

En estos ultimos aflos, ESAN
invirti6 S/ 120 millones en el
centro de convenciones para
500 personas y en este com-
plejo ademds tenemos espa-
cios especiales para desarro-
llar proyectos de emprendi-



