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Los beneficios del Rally 
Dakar, que se organizó por 
primera vez solo en nuestro 

territorio, a largo plazo alcanzan a 
diversos sectores, pero para hacer 

realidad todo el potencial con el que 
cuenta el país es necesario también 
enfocarnos en los posibles límites 
con el que nos enfrentamos, y hay 
uno transversal y trascendental. 

Un primer reto es diversificar la 
propuesta turística del Perú, asocia-
da, culturalmente, a la cultura andi-
na. Se deberían alentar las virtudes 
de selva y, sobre todo, de la costa, 
donde se realizó la competencia, con 
sus preciosas playas y, tan importan-
te como ello, la adecuada oferta ho-
telera y de servicios que las rodean. 

Otro ámbito a destacar es la gas-
tronomía local. Sin embargo, no 
basta con mostrar la comida típica 
de la costa, sino también la de otras 

Los avances, si bien importantes, 
no son suficientes si se busca lograr 
una diversificación relevante, tarea 
en la que los sectores mencionados 
jugarán un rol fundamental. Serviría 
de poco despertar el interés en posi-
bles visitantes y que al llegar no cuen-
ten con las carreteras e instalaciones 
necesarias para disfrutar su estadía. 

Los Juegos Panamericanos de es-
te año constituyen un gran reto, y 
será oportunidad propicia para eje-
cutar acciones de promoción en los 
campos propuestos, así como una 
evaluación precisa sobre la situa-
ción de nuestra infraestructura tu-
rística. Estemos a la altura de las 
circunstancias.

Más allá del Dakar: cómo capitalizar nuestro potencial turístico 

regiones para ampliar la carta. Hay 
que trabajar fino en la mejora con-
tinua de los estándares de atención, 
que juega en pared con la amabili-
dad tradicional de los peruanos. 

Por el lado cultural/comercial, 
los realizadores de películas y series 
puedieron descubrir, en las trans-

misiones  del Dakar por TV, zonas 
geográficas del Perú donde podrían 
grabar sus próximas producciones.

El reto
El principal reto del país para apro-
vechar al máximo el mencionado  y 
otros eventos similares consiste en 
mejorar la infraestructura emplea-
da en su desarrollo, así como la de 
hoteles y otros servicios turísticos. 

Hasta setiembre del año pasado, el 
Ejecutivo había invertido S/ 205 mi-
llones para la mejora de infraestruc-
tura turística del país, según Mince-
tur. A su vez, en el sector privado re-
gistró 13 proyectos hoteleros (2,325 
habitaciones) por US$ 292 millones.
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Propiedad intelectual

Crecen registros 
de patentes
El Indecopi otorgó 832 pa-
tentes a nacionales y ex-
tranjeros (entre patentes de 
invención y modelos de uti-
lidad) en el 2018, cifra que 
significó un incremento de 
30% respecto de las paten-
tes otorgadas durante el 
2017, informó esa entidad.

También otorgó 453 re-
gistros de diseños indus-
triales, 72% respecto al re-
gistro del año 2017.
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Descuentos en 
pago de arbitrios
Un total de 13 municipali-
dades de Lima Metropoli-
tana otorgarán descuentos 
desde 10% hasta el 15% pa-
ra los que se realice el pago 
adelantado de los arbitrios 
2019 y de hasta 90% para 
los que paguen el total de 
arbitrios de años anterio-
res, según la Cámara de Co-
mercio de Lima. Los que pa-
gan puntual estarían eva-
luando no hacerlo.

En denominación de origen Se trabajan varios proyectos

Hay 50 denuncias a 
pisqueros por supuestas 
alteraciones al producto

MEM: La prioridad 
es la masificación
del gas de Camisea

Con la finalidad de proteger la 
Denominación de Origen Pis-
co (DO Pisco) y velar por el 
cumplimiento de las exigen-
cias establecidas al producto, 
el Indecopi realizó, en el últi-
mo año, 257 inspecciones a di-
ferentes establecimientos co-
merciales e incluso industria-
les, informó el director de Sig-
nos Distintivos, Ray Meloni.

Indicó que en este proceso, 
y con la finalidad de proteger 
al consumidor, se dispuso el 
retiro de 2,228 botellas. Sin 
embargo, las investigaciones 
no han terminado ahí, ya que 
existen 50 denuncias en trá-
mite por supuestas alteracio-
nes en los productos que no 
cumplen con los requeri-

La posibilidad de importar 
gas desde Bolivia ha gene-
rado distintas reacciones 
en todos los sectores. Sin 
embargo, el viceministro 
de Hidrocarburos, Eduardo 
Guevara, precisó que la 
prioridad del Gobierno es 
trabajar con la producción 
nacional, como parte del 
proceso de masificación. 

“Nosotros estamos tra-
bajando varios proyectos 
como el de Siete Regiones, 
llevar gas al sur y, además, 
estamos evaluando cómo 
masificar el gas (natural) o 
GLP a los lugares donde no 
lleguen las empresas”, indi-
có a gestion.pe.

¿Sería más barato impor-
tar gas desde Bolivia? Se-
gún el funcionario del Mi-
nisterio de Energía y Minas 
(MEM), “no necesariamen-
te”. Es que si bien se pueden 
evaluar sinergias –obser-
vó– la prioridad es trabajar 
con el gas de Camisea. 

“No necesariamente se-
ría más barato. Podríamos 
trabajar desde acá. Tene-
mos fondos del FISE para 

El director de Signos 
Distintivos del Indecopi, 
oficina encargada de la 
Denominación de Origen 
Pisco, comentó que antes 
de ello se realizaron 257 
inspecciones a estableci-
mientos.
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Mercado. Chile es principal des-
tino de envíos peruanos de pisco.

Masificación del gas. Sigue adelante.
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mientos establecidos en la 
DO Pisco.

“Nosotros indagamos, to-
mamos muestras y hacemos 
las investigaciones y en algu-
nas de estas determinamos 
que existe una infracción”, 
expresó.

Refiere que en el caso de 
las empresas que no tienen 
autorización de uso de la DO 
Pisco el retiro es inmediato, 
pero en el caso de los produc-
tores ya identificados se hace 
la toma de muestras y en caso 
de incumplimiento se apli-
can las sanciones. 

Ray Meloni indicó que has-
ta el momento no han detec-
tado que una empresa haya 
cometido alguna sanción 
grave que implique el retiro 
de la DO Pisco.

Meloni señaló que los pro-
ductores han demostrado 
que los precios a los que se 
vende el pisco a los estableci-
mientos están en el promedio 
del mercado, y que la estrate-
gia de venta a precio más ba-
jo es por parte del estableci-
miento comercial.

construir redes domiciliarias 
en algunas zonas donde el 
privado no llega, y no le es 
rentable, y allá podríamos 
llegar con esos recursos, aba-
ratar algunas cosas y el gas 
que está acá podríamos lle-
varlo”, explicó.

Sobre lo dicho por el gober-
nador de Arequipa, que po-
dría ser una opción el impor-
tar gas, Guevara mencionó 
que esa región ya cuenta con 
un concesionario distribui-
dor, por lo que no necesitaría 
abastecerse de gas boliviano. 

También reiteró que se es-
tá haciendo el estudio para 
ver cuál es la mejor alternati-
va para llevar gas (natural) 
al sur (nuevo gasoducto sur).

El dato

No es pisco. A los bajos 
precios del pisco también 
se relaciona el uso de va-
riedades no pisqueras, red 
globe y uvas de mesa en 
los procesos de destilados. 
En estos casos, señala Ray 
Meloni, se anota y se hace 
un proceso de fiscalización.


