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La chilena Hortifrut anun-
ció que tiene planeado rea-
lizar más compras luego de 
cerrar la adquisición de la 
peruana Grupo Rocío, pro-
ductora de arándanos. Si 
bien no precisó en qué paí-
ses, el presidente de Horti-
frut, Víctor Moller, dijo que 
buscan “defender el lideraz-
go en el mundo”, en cuanto 
a la producción del fruto.

Adrián Armas ocupa desde 
fines del 2017 el cargo de di-
rector ejecutivo para el Cono 
Sur del Fondo Monetario In-
ternacional (FMI). Armas, 
antes gerente central de es-
tudios económicos del Ban-
co Central de Reserva 
(BCR), tiene licencia del ins-
tituto emisor. Ese cargo lo 
ejerce ahora Jorge Estrella.

James atkins

Nuevo presidente 
de Petroperú

breves

Arándanos

Hortifrut mira 
más compras

Cambio

Adrián Armas, 
del BCR al FMI

diana chávez

Luego de la renuncia de 
Luis García Rosell, James 
Henry Atkins Lerggios 
asumió la presidencia de 
Petroperú . 

James Atkins es herma-
no del actual viceministro 
de Pesca y Acuicultura del 
Ministerio de la Produc-
ción, Javier Fernando At-
kins Lerggios, quien asu-
mió dicho cargo tras la sa-
lida de Héctor Soldi y bajo 
la administración del sa-
liente exministro de Pro-
duce, Daniel Córdova.

James Atkins es inge-
niero industrial egresado 
de la Universidad de Piura.

“Ampliaremos la parte 
corporativa tras alianza
con Andersen Legal & Tax”

El estudio especializado en 
derecho tributario Picón & 
Asociados, con 17 años en el 
mercado legal peruano, fir-
mó una alianza internacio-
nal con Andersen Legal & 
Tax. Gestión conversó con 
su socio fundador Jorge Pi-
cón sobre sus alcances.

¿De qué trata la alianza?
Hemos suscrito un contrato 
de colaboración con Ander-
sen Legal & Tax, firma global 
de estudios de abogados, 
que busca consolidarse co-
mo uno de los principales 
agentes internacionales en 
tributario corporativo.

El estudio Picón en el 
próximo semestre 
incorporará a una firma 
legal especializada en 
derecho corporativo, pero 
primero comprobará la 
calidad en estos servicios. 
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ENTREVISTA   Jorge Picón, socio fundador y gerente general de Picón & Asociados

¿Con cuántos abogados cuenta 
Picón & Asociados?
Tenemos 15 abogados espe-
cializados en un 90% en el 
tema tributario, y como par-
te del acuerdo se nos pide 
que ampliemos la parte cor-
porativa (societaria, contra-
tos, laboral), que se realiza-
rá en este semestre y ya esta-
mos en conversaciones con 
firmas afines a la filosofía del 
estudio de privilegiar la cali-
dad del servicio. 

¿Cuáles son las ventajas?
Acceder a contrataciones 
globales de las empresas 
multinacionales, las licita-
ciones de este tipo de empre-
sas para servicios legales se 
realiza considerando la can-
tidad de países que involu-
cra el servicio (en una red).

Y de otro lado, en el flujo de 
información y contactos para 
el desarrollo de negocios, ac-
cedemos a especialistas en 
cada país de la red.

¿Cuántos países conforman la 
red de Andersen?
Son 92 países entre Latinoa-
mérica, Europa, África y 
Asia.

¿Qué lo impulsó a suscribir esta 
alianza?
No es la primera vez que he-
mos tenido cercanía con re-
des internacionales, pero 
me siento cómodo con la fi-
losofía de negocio que con-
siste principalmente en prio-
rizar la calidad del servicio 
antes que la facturación.

Andersen ha realizado 
elecciones de estudios de 
abogados, en cada país, basa-
da en la calidad de los servi-
cios, capacitación de las per-
sonas, red de información.

¿Cuál es el plan a futuro?
Puede evolucionar a que se 
tome un nombre único de 
Andersen Legal & Tax, pero 
por el momento es un con-
trato de colaboración.

¿Cuál es su proyección en creci-
miento de personas?
Al conocerse la firma del 
convenio, el requerimiento 
de empresas latinoamerica-
nas ha sido mayor, por lo que 
el estudio necesita crecer en 
un 20% a 40% en personas.

 ¿Cuál es su filosofía de servicio?
Cuando atendemos a un 
cliente, tratamos de que el 
servicio no cueste lo más 
posible sino que sea el me-
jor. Así, tenemos un mayor 
cantidad de clientes y bien 
atendidos. 

¿Cuáles son sus planes de cre-
cimiento en el mercado legal?
No es una prioridad el lugar 
que vamos a ocupar en el 
mercado, no seremos el que 
más facture, ni con más 
abogados. Nuestra visión 
es brindar la mejor calidad 
de servicios y si ello impone 
por ejemplo, reducir, dete-
ner nuestro crecimiento, lo 
haremos.

Hoja de vida

Estudios.
Abogado por la Universi-
dad de Lima, máster en 
Administración de Nego-
cios por ESAN, doctor en 
derecho empresarial por 
la Universidad de Sevilla, 
entre otros.

Planes

Corporación Costa del Sol apunta a segundo mall

(Tumbes) Luego de seis meses 
de marcha blanca y de inau-
gurar en la víspera el primer 
centro comercial en la ciudad 
de Tumbes, Costamar Plaza 
–que cuenta con un hotel 
cuatro estrellas y un casino– 
Corporación Costa del Sol va 
por más en el mercado.

Así, su presidente, Mario 
Mustafá, reveló a Gestión que 
esperan sumar un segundo 
centro comercial en el país en 
los próximos cinco años, el 
cual se puede desarrollar en Li-
ma o en provincias. “Puede de-
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sarrollarse en el formato que 
está siendo exitoso en Tumbes, 
que incluye hotel y casino, ya 
que contamos con hoteles de 
la cadena en varios lugares del 
país; o en otro formato más pe-
queño dependiendo de la ne-
cesidad”, refirió.

Corporación Costa del Sol 
cuenta a la fecha con 9 hote-
les a nivel nacional.

Nuevas anclas
Y si bien su recién inaugura-
do centro comercial Costa-
mar Plaza ya cuenta con al-
rededor de 50 locatarios, aún 
hay espacio para 25 más. Es 

buscan más servicios banca-
rios.  “Al cierre del año se 
busca que el 90% de las tien-
das estén alquiladas”, señaló 
Mario Mustafá.

Y el próximo mes de julio 
comenzará a operar Super-
mercado Metro de Cencosud 
en un espacio de 1,600 m2, y 
en un espacio similar abrió 
recientemente Estilos. 

También se cuenta con la 
oferta de La Curacao que 
con este local ya cuenta con 
tres tiendas en Tumbes; de 
Coolbox; Coney Park, Mul-
ticines U VK, entre otros 
operadores.

En la víspera abrió la mar-
ca de ropa de caballeros Nor-
ton, y en las próximas dos se-
manas llegará la boutique de 
ropa niños Meilyn.

por ello que vienen negocian-
do la entrada de una cadena 
de gimnasios internacional 
que comenzaría a operar en-
tre este año y el próximo. Y 

Expansión. Ampliación de mall se definiría en próximos dos años.

Capacitación. Dogma -la empresa de capacitación del grupo- proba-
blemente se incorporé al acuerdo con Andersen, dijo Picón.
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